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重新正确认识发展中国家
魏  杰

 
笔者最近有幸参加了一个由有关方面组织的经贸考察团，去墨西哥及智利等离我们较为遥远的发展中国家

去进行经贸考察。在对这些国家进行的经贸考察中，除了参加由对方官方有计划地安排的考察活动外，我们自己
也抽空去了一些商场，做了一些考察，并到街头及有关旅游景点随便走走。在对方官方有计划安排的考察活动
中，被考察的单位当然都知道我们是中国的有关方面的经贸考察团，但是在不是由对方官方安排，而且我们自己
也没有事先通知对方，而是随便去看看的考察活动及游览过程中，也就是说，我们所遇到的人事先并不知道我们
是中国人，在这种条件下，我们每到一处，几乎所有人都将我们当作日本人，甚至有人用简单的日语向我们问
好，他们并没有想到我们是中国人。我自己很奇怪，而且心里是极为不高兴，就问他们为什么把我们当作日本
人，而没有想到我们是中国人？所有的回答几乎都是这样几个理由：

第一，日本经济很发达，是个经济强国，因而一看到同日本人很像的亚洲人，就误以为是日本人；第二，
日本的很多产品流行于世界各国，日本人几乎在全世界都进行经贸活动，因而一看到黄皮肤的人就首先想到了是
日本人；第三，日本人很有钱，因而有能力到世界各地旅游，所以一看到我们，就误以为是日本人；第四，中国
虽然是个历史悠久的文明古国，但现在还比较穷，人们一般不可能有经济力量到这么遥远的国家旅游，因而误以
为我们是日本人。

面对上述的回答，我心里虽然极不是滋味，甚至有被人羞辱的感觉，感到中国经过二十余年的改革对外开
放，经济上与原来相比，已经有了翻天覆地的变化，为什么这些发展中国家的人竟然还认为我们很穷，甚至将我
们当成日本人？但是我同时心里又非常强烈地增强了这样一种认识：在现代国际社会中，一个国家要真正作为强
国而存在，就必须首先要成为经济强国，没有强大的经济力量作为基础，任何一个国家也成不了强国；一个民族
的强大，既不在于自己的文明历史有多么长，国度有多么宽广，更不在于自己的人口有多么众多，关键是在于自
己经济上的强大；成为强国的最根本基础及首要条件，是经济上的真正强大，而并不是其它的任何因素。

应该说，对于墨西哥及智利等发展中国家的人，在不知道我们是中国人，几乎都把我们当作日本人这件
事，使得我在思想上有了很大触动，甚至可以说是有些震动。因为我原来自以为，中国作为发展中国家，虽然与
发达国家相比，在经济上当然是还有很大差距的，但是与其他发展中国家相比，我们则是名列前茅的，可以说是
发展中国家的“头”。然而，此次考察使我深深感到，我国作为发展中国家，虽然由于人多地大，是个大国，因而
经济总量与其他发展中国家相比，确实是个“头”，要比其他发展中国家强，但是经济状况就其人均来讲，我们并
不强，甚至比墨西哥及智利这些发展中国家还要低。

此次考察中，我深深感到墨西哥及智利这些发展中国家在经济上有这样一些特点：一是人民富裕程度比较
高，人均国民生产总值都在4000美金以上，接近5000美金，尤其是接受政府救济的贫困线的水平比较高，是每天
收入少于4美元就可以领取救济，即一个人如果1个月收入少于120美元，就可以领取政府救济金；二是城市化进
程很快，农业人口仅为总人口的20%，而且农村的城镇化建设比较快，农产品的商品化率和国际化程度很高；三
是基础设施建设状况比较好，海陆空交通状况明显好于我国；资源状况比较好，大量的资源都是优势资源，资源
优势与优势资源不是一个概念，只有优势资源才有比较优势，才有经济意义。尤其是需要指出的是，在这次考察
中，我发现墨西哥及智利等发展中国家的经济体制，比我们更加接近于现代市场经济体制，甚至可以说，比我们
的经济体制更适合于现代市场经济的要求。因此，我们应该重新认识发展中国家的问题，切不可认为我们在经济
上也是发展中国家的“头”。

一、发展中国家极其重视改革与对外开放
我们所考察的墨西哥及智利等发展中国家，基本上在70年代中期或80年代初期就都相继进行了体制改革和

对外开放政策，放弃了原有的保守的贸易政策和计划经济色彩很浓厚的经济体制，实行了全方位的对外开放政策
及市场经济体制。

1．在对外经济关系上，墨西哥及智利等发展中国家首先是注重发展对外贸易，开拓国际市场，尤其是注重
开拓发达国家的市场，利用双边及多边谈判的方式与其他国家建立自由贸易协定，例如墨西哥与美国、加拿大两
国达成了北美自由贸易协定，形成了北美自由贸易区，与英国及欧盟等国家和组织签署了自由贸易协定，自由贸
易协定已涉及到世界上32个国家和地区，市场总量达到8亿多人，而且目前仍在扩大自己的自由贸易协定范围。
同时，墨西哥及智利等发展中国家非常注重吸引外资，尤其是在吸引外资上并不主张搞什么对外资的所谓优惠政
策，而是坚持自由化与法制化的原则，使外资投资建立在国际化与法制化的基础上，例如，通过制定外资法及原
产地产品法，不仅使外国投资企业通过外资法而在他们国内具有完整的法律地位，享有国民待遇，而且使外国投
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资企业通过原产地产品法而作为他们国家的产品而进入国际市场，既减轻外资投资企业的宗主国与别国的贸易磨
擦，又能保证外资企业享有他们所拥有的自由贸易协定的优惠。

2．在经济体制上，墨西哥及智利等发展中国家把培养企业竞争力及活动作为中心。在这方面，墨西哥及智
利等发展中国家首先注重企业体制及企业内部结构的现代性，原有的国有企业的改制及转型也比我们快，因而他
们的企业在产权制度上已经基本上都是现代企业制度的构架，大量企业已经实现股份化，而且不少已经是国际性
股份公司，即已经大量地拥有外国投资者的股份；其次是注重完善企业外部经营环境，强调企业经营的自主化与
自由化，所以现在他们的企业完全具有充分的自由经营权力和经营环境，即企业依法经营，任何政府机构及个人
不得干涉企业的经营活动；再次是非常注重企业融资体制的完善，墨西哥及智利等国的商业银行已经基本上实现
了非国有化、股份化和国际化，金融业全面实现对外开放，而且中央银行体制已经是完全适应市场经济的现代中
央银行体制，例如智利的中央银行体制基本上与德国的央行相似。

3．在政府体制上，墨西哥及智利等发展中国家强调政府必须为企业发展服务，政府不得干涉企业的任何自
我经营活动，政府主要为企业创造良好的外部经营环境，政府的重点是执法，因而政府在企业经营活动方面几乎
没有任何审批权，例如在吸引外资上的问题，政府无权给任何外资以优惠条件，而只是按照外资法及原产地产品
法办事，强调对外资的国民待遇。特别需要提及的是，笔者在同墨西哥及智利这两个发展中国家的政府官员的交
谈中，发现这些官员大都很年轻，部长及副部长的年龄大都在四十多岁，不仅外语好，综合素质高，有教养，而
且专业化强，例如有些部长在担任部长以前就是经济学家，尤其是笔者深深感到，这些官员平民心态很强，没有
任何为官的优越感和高傲感，因而几乎没有任何官架子。

二、发展中国家非常重视利用发达国家的经济优势
在此次考察中，笔者发现墨西哥及智利等发展中国家在国际活动中，非常注意调整自己与发达国家的政治

文化关系，尽量避免与发达国家在政治文化上发生矛盾及对立，从不搞不利于自己的经济发展的无谓争论及磨
擦，而是把重点放在如何充分利用发达国家的经济优势的问题上，充分利用发达国家在经济发展中的“溢出效
应”，都极为重视通过利用发达国家的经济优势而发展自己的经济。例如，墨西哥通过与发达国家达成自由贸易
协定及建成自由贸易区而获得发达国家的市场，通过外资法原产地产品法而吸引发达国家的资本，以及发达国家
的先进技术与管理，从而推动自身的经济发展。由此可见，发展中国家确实应充分利用发达国家在经济发展方面
对自己的经济发展所提供的“好处”，利用发达国家的经济发展优势而发展自己的经济，不搞那些并不利于自己经
济发展的无谓的磨擦及争论，有时为了经济发展，作一些无谓的“让步”是可以的。

墨西哥及智利等发展中国家在利用发达国家的经济优势而发展自己的经济的过程中，非常注重发挥自身的
比较优势，用自己的比较优势而获得收益，而不是强调要建立自己的所谓独立国民经济体系，形成所谓民族工业
体系，因而在这些国家几乎很难听到所谓的保护民族工业的说法，而是强调要在国际竞争中形成活力，要充分利
用国际分工的互补性和好处，发挥自身的比较优势。例如，智利很重视自己在铜业及果业与纸业方面的自然资源
的比较优势，通过自己的自然资源的比较优势吸引外资及发展对外贸易。又例如，墨西哥不仅充分利用自己历史
悠久及文化古迹多的特点而发展文化历史性旅游，而且还充分利用自己的生态环境及海洋景色宜人的特点而发展
生态性休闲旅游，通过对发达国家的游客的吸引而发展自己。再例如，墨西哥利用自己与美国及加拿大的地理优
势及劳动力便宜的优势，大力发展对美加的传统产业的生产及贸易，等等。总之，通过充分利用自己的比较优势
而推动与发达国家的经济交往，从而通过充分利用发达国家的经济发展优势而发展自己，这是发展中国家经济发
展的一个重要途径。

三、发展中国家之间的经济矛盾已经开始形成
应该说，发展中国家的总体经济利益是一致的，尤其是发展中国家在同发达国家的经济矛盾中，发展中国

家确实有共同的利益，但是发展中国家在经济发展过程中，确实各国之间又存在着深层次的矛盾，这种矛盾主要
表现在争夺发达国家的市场、资金及技术方面，因为在发达国家的市场、资金及技术的总量既定的条件下，发展
中国家之间必然有一个谁争到的多，谁争到的少的问题，从而有一个谁发展得快，谁发展得慢的问题，当然每一
个发展中国家都希望自己能争夺得多一些，从而发展得快一些，因而就会发生某些利益磨擦。

从对墨西哥及智利等发展中国家的考察中，我们发现发展中国家在经济发展中有这样几个方面的重要矛
盾：首先，发展中国家的比较优势往往都较为相同，例如都是劳动力比较便宜，因而在对发达国家的贸易上及吸
引发达国家的直接投资上，就会产生一些矛盾；其次，发展中国家的产业结构都比较趋同，例如大都是传统产业
占主导地位，因而在争夺发达国家的市场上就会产生一些矛盾；再次，发展中国家之间的经济发展水平虽然有很
大差异，但是总体水平大致相同，因而经济互补性比较差，这就难免会产生一些矛盾；最后，发展中国家现在基
本上都是资本短缺及技术发展水平不高的经济，可以说都是缺乏资本及技术，因而在对发达国家的资本及技术的
吸引及争夺中，就会产生严重的矛盾。总之，应该看到发展中国家在经济发展过程中的这些矛盾。

正因为发展中国家在经济发展过程中有矛盾，因而发展中国家应该协调自己的相互关系，既要防止自己之间
的过度竞争而影响自己的发展，又要防止发达国家利用这种矛盾而危害发展中国家的总体利益。我国作为一个近
些年发展较快的国家，又是一个大国，因而更应该注意这个问题，要非常注重与各发展中国家在经济发展方面进
行及时的沟通。因此，我国不仅仅要注重处理与发达国家的关系，而且也要非常注重协调与发展中国家的关系，
要协调好“发达”与“发展”两个方面的关系。我认为，我们不仅不宜对发达国家过多地展示自己的发展成就，而且
也不宜对发展中国家过多地宣传自己的经济增长很快，应该多讲我们在经济发展中的不足，以防止引起不必要的
磨擦，我们的方针应该是“多干少说”，尤其是应该更多地看到我们与其他发展中国家的差距，例如我们的农村、
农业、农民的发展状况，就比墨西哥及智利等发展中国家差，不能把我们经济发展较快的地区的经济发展状况，
当作全国经济的发展状况。总之，我们应该多看到我们与其他发展中国家的差距，而不应该只看到我们比其他发
展中国家在经济发展过程中的某些较快的一面。

（版权所有，转载、转摘请与本中心联系）
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